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EMPREENDER

@ Por necessidade.

@ Por oportunidade.

Existe
diferenca?
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EMPREENDEDOR

N
N T
Dono (a) de suas proprias decisées
e seus proprios caminhos

E o sujeito com forte necessidade de realizacdo e

poder, que possui habilidade de influenciar pessoas,

sente necessidade de ter seu proprio negocio e
aproveita as oportunidades que surgem.

McClelland
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ESTUDO DO COMPORTAMENTO
EMPREENDEDOR

NAGOES UNIDAS
PNUD - UNCTAD




CARACTERISTICAS DO
COMPORTAMENTO EMPREENDEDOR

Conjunto de Realizacoes
Conjunto de Planejamento

Conjunto de Poder




Busca de Oportunidades e
Iniciativa

E a capacidade de se antecipar aos fatos e criar
oportunidades de negdcios com novos produtos e servigos.
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Correr Riscos Calculados

Disposicao de
assumir desafios
e responder por
eles.
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Exigéncia de Qualidade e
Eficiencia

Fazer sempre
mais e melhor.
Satisfazer ou
superar as
expectativas de
prazos e padroes
de qualidade.
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Persisténcia e Comprometimento

Enfrentar os obstaculos e buscar, a todo custo, o sucesso.
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Busca de Informacoes

Busca constante de dados sobre clientes, fornecedores, concorrentes e
sobre o proprio negocio.
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Estabelecimento de Metas

Saber estabelecer objetivos que sejam claros para a empresa, tanto
de longo como curto prazo.
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Planejamento e Monitoramento
Sistematico

Organizacao de
tarefas de maneira
objetiva, com prazos
definidos, a fim de que
possam ter 0s
resultados medidos e
avaliados.
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Persuasao e Rede de Contatos

Usar estratégias para influenciar e persuadir outras pessoas. Manter
contato com pessoas-chaves, relacionadas ou ndo com o negocio,

gue ajudem a atingir os objetivos.

Alice Salazar - gaucha,
blogueira, maquiadora
profissional premiada
nacionalmente, da todas
as dicas de como ficar de
bem com o espelho.
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Independéncia e Autoconflanca

Ter
autonomia
para agir e
manter
sempre a
confianca no
sucesso.
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Para ter sucesso e
preciso trabalhar os
comportamentos
empreendedores!!




CAUSAS DE MORTE PREMATURA

DAS PEQUENAS EMPRESAS

(

.

@® Desconhecimento do mercado

& Falta de capital de giro

@ Concorréncia agil e com precos melhores
@® Desconhecimento técnico do negocio

& Modismo

@ Saque de dinheiro para despesas pessoais
@ Baixos investimentos em comunicacao

@® Descontroles contabeis e administrativos
@ Baixa qualificacao de mao-de-obra

@ Nivel de dividas bancarias insustentavel
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QUERO ABRIR UMA EMPRESA,
COMO COMECAR?

@® Quando uma ideia vira oportunidade?
@® CANVAS — Metodologia inovadora

@® Plano de Negocio - uma forma de avaliar a ideia.
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E POR QUE E FEITO O PLANO DE
NEGOCIOS?

E um instrumento de diminuic&do de riscos.
Projeto de Viabilidade
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Canvas Business Model — Alexander Osterwalder

Key Partnerships

~ paypal

Value

Propositions
software

dev. & sl
= network
‘ platform
avdience

for ads

Key Resources |' %c

Customer
Relationships

Cost Structure

www.businessmodelgeneration.com

long-term
. & sticky
network
l effects
i
=2 ) |
j
v Srdparty |
facebook games &
| com apps / FB
' | Platform
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http://www.businessmodelgeneration.com/

) MODELO CANVAS

Fm: 09 04 2011

The Business Model Canyas " fmores devendsonine devagas de staconamentoem o017 pycione e

Iteragio.

Rede de Parceiros :;%’ Atividades Chave g Propostas de Valor Relacionamentos com Clientes | Segmentos de Clientes
Q - Publico de Shows, grandes eventos, feiras, etc.
- Organizadores de Eventos T T TR - Sistema de reserva de vagas de estacionamento m IAc;;;nndado e
- Sites de vendas de ingressos. - Relacionamento com parceiros. e - Programa de fidelidade. -
- Sites de (Paypal, k dollocal. | 2’"‘“:"'":" - Site enxuto, confidvel e estavel. SR
- Empresas de seguranga ¢ e E 5 B ety estacionamento
Suporte ao cliente - Permite uso de carro proprio com seguranga. Ll b garantido e diferenciado.
Osorganizadores de € possivel preparar o local - Facilidade de pagamento. Cliente prefere adquirir o
entocesitn do estacionamento. - Garantia de vaga de estacionamento no evento. prodto antecipadamente
dispostos a alugar Teremos pessoal jetldemndade. s
parte do espago de responsével pelo - Seguro opcional. O site sera confiavel e
estacionamento. gerenciamento do portal. s i estavel.
Sites de venda de comodidade, vaga
ingressos querem garantida e local
integrar o servico de Recurs diferenciado. . P Ay
ecursos Chave Canais de Distribuicdao
venda de vagas na P e 4
vendado Ingresso. pagamento on-line.
- Servidores.
- Equipe de TI.
- Equipe operacional.
- Servigos Terceirizados. - Redes sociais.
- Sites parceiros.
Teremos mdo de obra _ Sites :’Eve’:stos‘
Eeiacauaicady - Oportunidade oferecida junto com os eventos.
Teremos equipe relacionados.
qualificada. - Site préprio.
Sites de eventos
concordardo em divulgar
o servigo junto &
divulgag3o do evento.
Aluguel do servidor. %
Estrutura de Custos Fluxos de Receitas
R$9,00 por ano.
Aluguel do local. Seguranca. Sede. Comissdo sites de cartdo
R$35,00 por vaga. R$200,00 por segurana. RS 2000,00 por més deredtn: Vagas alugadas: Atualmente pagam na
1 seguranga a cada 125 vagas R$75000,00 por ano. R$ 60,00 por vaga hora sem garantia de
50 eventos por ano. Clientes gostariam de
R$1014000,00 por ano. garantir a vaga com
R$1500000,00 por ano.  pagamento prévio.
www.businessmodelgeneration.com s T @OO0®O®
‘ o ) o e Hipétese
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O Sebrae e 0 CANVAS
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Para ter uma atitude de sucesso, alguéem,
algum dia, teve gque tomar uma atitude de
coragem.

Peter Drucker
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Contato

francined@sebrae-rs.com.br
55 3213-1586
@FranDanigno

Obrigada pela atenc;ao'”
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Se vocé tem ou quer abrir um
pequeno negocio, fale conosco.

SEBRA

www.sebrae-rs.com.br
Central de Relacionamento: 0800 570 0800




